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EL TRABAJO DE LOS IMPORTADORES EN NAVIDAD

iAnticiparse siimportal

Aqui no hay Pap4 Noel ni
cartita de Gltima hora que
valga. Para que usted tenga
un juguete, adorno o piro-
técnico a la mano la noche
del 24 de diciembre, son
empresarios —nada gordos,
nada risuefios— los que se
adelantan a la temporaday
seproveende productos que
usted envolvera en papel de
regalo. E1 99% de esos arti-
culos nollega del Polo Nor-
te sino de China, la meca
sin nieve que ya es destino
empresarial fijo para ellos.
“Vamos 2 0 3 veces al afioa
China con miesposa. Yano
esnadadel otromundosino
unanecesidad”, dice Pedro
Galvez, gerente general del
Grupo Galdiaz, que impor-
tajuguetes, adornos ymiles
de articulos que se venden
en su sede principal del Jr.
Puno,en Mesa Redonda.

Paradarseunaideadela
anticipacién con que traba-
ja, enoctubre Géalvezviajard
a China para elegir produc-
tos parala campafia del Dia
delaMadredel 2010.

“Igual es conlaNavidad,
porque traemos juguetes
mas grandes (de S/.15 soles
paraarriba) solo por campa-
fia, mientras quelos jugue-
tesmis chicos (de S/.5soles
paraabajo) sevendentodoel
afioy tiene que haber siem-
preenstock”, agrega. Asi, la
campafia navidefia seinicia
enmarzo, paraesperarlalle-
gadadelos contenedoresen
los siguientes meses. “En
agosto empiezan a armar-
se catilogos, mientras que
en setiembre y octubre se
iniciala descargay distribu-
ciéndelamercaderia”, con-
cluye Gélvez.

A las vitrinas las nove-
dades llegan cada vez mas
pronto. En estos dias, Me-
sa Redonda se estd desha-
ciendodelos excedentes del
2008 y la proxima semana
mostrard las novedades del
2009.

FUEGO EN CONTROL
Desde la tragedia de Mesa

+ Para comprar juguetes, pirotécnicos y adornos el tiempo
es incluso mas valioso que el dinero y lo que dicta la moda

DECORE. La mayoria de adornos son importados.

Redonda, nada fue mas vo-
latil quela venta de pirotéc-
nicos. “Perolaley 27718 ha
ayudadoalosimportadores
formalesydio pautas tam-
bién para el transporte, al-
macenaje y venta en ferias
desde hace cuatro afios”,
apunta Roberto Romero,
gerente de Corporaciéon
Multiservice, profesiona-
les en fuegos artificiales e

importadores de pirotécni-
cosdesdehace 20 afios.

La préxima feria
pirotécnica que organiza-
rdlaempresadel1al 31de
diciembre se realizara en
Independencia (ya tienen
ellocal separado) y contard
con 64 espacios, asi como
una pantalla gigante para
apreciarel funcionamiento
delos pirotécnicos, los mo-
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MUNDO JUGUETE. Los nifios son clientes exigentes.

delosylos codigos deventa.
“Todo nos obliga a prepa-
rarnos desde el 2 de enero:
este afio estamos trayendo
pirotécnicos con instruc-
ciones en castellano. Ade-
mas, los expositores en la
feria también deben obte-
ner un curso de seguridad
en la Dicscamec”, agrega
Romero. En total, serdn
93 nuevos items los que se

ofrecerdnenlaferia.

“Las ventas de este mes
son tan importantes como
la otra linea del negocio
(fuegos artificiales profe-
sionales). Enambosrubros
creceremos esteafionome-
nosde 30%”, dice Romero.
Por lo pronto, la Corpora-
ci6én Multiservice pondra
efectosespecialesenel con-
ciertodel grupoderock The
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EN PUNTOS

m Las ventas corpora-
tivas a instituciones
publicas, distribuidores
y mayoristas son el fuerte
de Galdiaz. El 70% de sus
juguetesse quedaenLima.

m Solo quedan disponi-
bles 22 cupos en la Feria
Pirotécnica de diciembre
préximo. Informes en ww
w.fuegosdelmilenio.com

® La mayoria de impor-
tadores trabaja con
‘dealers’ en China. Ellos
se encargan de hacer
contactos con las fabricas
y de armar las visitas res-
pectivas.

Killers, ennoviembre.

MAS GENTE Y HORAS
Para Luis Matzumu-
ra, gerente general de
la importadora Unién
Ychikawa, la Navidad es la
oportunidad para afiadir
nuevos productos a su lar-
ga lista de vajillas, vasos y
menaje. “En esta zona se
buscan los mejores precios
y nosotros traeremos este
2009 alrededor de 1.000
productos nuevos”. En la
camparfia de fin de afio, las
ventas crecen 20% y parte
delos cambios es contratar
mispersonal. “Enel Callao,
donde estd el depésito, se
contrata a 20% mas de per-
sonal para todala descarga.
Yaquienel Centrode Lima,
el trabajo se prolonga los
domingos, de 8: 00 a.m. a
8:00 p.m., sin posibilidad
de descanso hasta el 4 de
enero, porque hay que ha-
cer inventario de mas de 5
militems”, afirma.

No producenlo queven-
den, perolafortalezayéxito
de estos empresarios estd
ensaberlo quevale el tiem-
po y la distribucién para
complacerasus clientes.



