Il MI NEGOCIO

PARA APRENDER COMO JUGANDO

Texto veloz en su pantalla

LESLIE SEARLES

+ Empresa de
software busca
mejorar la
comprension
de lectura

Rubén Correa estudi6 De-
recho pero prefirié seguir
un camino distinto a las
leyes. Luego de observar
el bajisimo nivel de lectu-
ra que tienen muchos pe-
ruanos, en el 2004 decidié
junto a un socio formar
Soft One, una empresa es-
pecializada en desarrollar
softwares educativos. Asi
crearon el Lektor Profes-
sional, un programa ba-
sado en las técnicas tradi-
cionales de aprendizaje de
lecturaveloz, el cual ayuda
al usuario a comprender
mejor los textos y entrenar
la mente para aumentar el
nimero de palabras que
lee en un golpe visual. “Y
la idea es aprender como
jugando”, enfatiza Correa.
De hecho, su programa
cuenta con una serie de
mobdulos que sin dejar de
ser entretenidos retan al
usuarioaleer masrapido.
Pero el objetivo del ge-
rentede Soft Onenosebasa
envender solo el programa
sino ofrecer cursos de capa-
citacién a empresas y cen-
tros educativos que garan-

(A

EL COMERCIO DOMINGO 15 DE MARZO DEL 2009

o

EL GRAN RETO. Un profesional lee en promedio 200 palabras por minuto, pero con el
Lektor Professional, Correa dice que puede llegar a mas de 1.000 palabras por minuto.

EL DATO

En el 2006 los colegios
estatales del Per( regis-
traron el nivel mas bajo en
comprension lectoradelos
paises de Latinoamérica.

ticen a los alumnos tripli-
car su velocidad de lectura
por minuto. Al finalizar el
curso, la persona también
debe haber superado mu-

chos de los malos hébitos
que se presentan cuando
se lee, como la regresion
(cuando la vista retorna a
una palabra anteriormen-
teleida) olavocalizacién de
lassilabas.

CAMINO DIFiCIL

Como sucede con muchos
empresarios, Correa no la
vio facil al inicio de su pro-
yecto. Tras comenzar con
Soft One, tocé varias puer-
tas tratando de conseguir
un aliado que le ofreciera

US$92.000 de capital para
mejorar su producto. Pero
como en el Per(1 pocos in-
vierten en software, Correa
sevali6 de sus ahorros para
lograr que el Lektor Profes-
sional llegue a su actual ni-
veldedesarrollo. Yreciénel
afio pasado Soft One logré
cerrar contratos para dictar
cursos aorganizaciones co-
mo Ositrdn, el SAT, la SNI
yla Sunat.

Para mayor informa-
cién sobre Soft Onellamar
al330-6675.
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© Un politico peruano dice que si queremos derro-
tar el hambre, debemos dejar de gastar dinero en
museos. Como sila cultura de los pueblos no fuese
el camino mais eficaz para alcanzar su emancipa-
ciébny prosperidad.

Otro politico peruano sale a decir por qué va-
mos a estar removiendo esos hechos tan terribles
de la guerra, justo hoy que vivimos momentos de
progreso inusitado. Como si para Alemania o Ja-
pén hubiese sido mejor una pérdida selectiva de la
memoria en vez del proceso autocritico que les per-
miti6 reconstruirse y alcanzar el liderazgo que hoy
ostentan.

Otro politico honesto y bien intencionado sale al
frente a decir que no se preocupen, que él ofrece un
terreno parahacer el museo. Oferta que esrespondi-
da por otro politico diciendo que, en su profundare-
flexi6n, los peruanos no han curadola heriday que
no estan preparados para estos museos. Casi como
diciéndonos: de los retos dificiles que se encarguen
los que vengan, que de los fciles me encargo yo.

En medio de este bullicio aparece finalmente
otro politico advirtiendo que todo es una cortina
de humo para tapar la verdadera traicién a nuestro
pueblo: EI TLC con Chile. Que nuestras fronteras
han sido abiertas para que otra vez el pais del sur
nos invada. Se olvida que las fronteras han sido
abiertas de ambos lados y que esta es la oportuni-
dad para que aquello que los peruanos sabemos
hacer tan bien, pueda conquistar un mercado chi-
leno que hace ya buen tiempo ha caido seducido
ante los encantos de nuestra gastronomia, joyeria
y textileria.

En fin, son cosas de este Perti que finalmente to-
dos juntos vamos construyendo, a pesar de algunos
de nuestros pintorescos politicos.

EL TABLON

5/.10.500

millones es el monto de los nueve
paquetes del Plan de Estimulo Econo-
mico que dara el Gobierno este afo.

18 mil

millones de ddlares podria
prestar el Banco Interamericano
de Desarrollo (BID) a los bancos de la region en el
2009 para que sigan dando créditos a las empresas.

El crecimiento anual

de los préstamos a
microempresas fue de
68,5% al cierre del
mes de enero, segun el
indice de Confianza de
las Mype de Mibanco.

20%

crecerian las compras mineras
en el 2009, segln la Asociacion
Peruana de Proveedores de Minas.

47,5%

de encuestados por la U. de
Lima cree que el TLC Pert-Chile
beneficiard a ambos paises.

US$70

millones en fondos de
ciudadanos peruanos
Se pusieron en riesgo
por el supuesto

fraude del financista
estadounidense,
Bernard Maddoff. La
estafa mundial es de
US$50 mil millones.




