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MINERIA :: OTROS PROYECTOS PODRIAN SUFRIR RETRASOS

Atacocha es prioridad para Milpo

MINERA ADQUIRIO
ATACOCHA

EN NOVIEMBRE

Y ESTA HACIENDO
ESFUERZOS PARA
REVALORARLA

La minera Milpo adqui-
ri6 en noviembre pasa-
do Compafiia Minera
Atacocha y, desde esa fe-
cha, sanear la empresa ha
sido su obsesién, dijo el
presidente de Milpo, Ivo
Ucovich. El ejecutivo, ex-
plico que, porello, el desa-
rrollo de los proyectos que
tenian como San Hilarién
y Pukaqaqa, ubicados en
Ancash y Huancavelica,
respectivamente, podrian
sufrir un retraso.

Como serecuerda, Mil-
po esperaba tomar una de-
cisién respecto a ambos
proyectos a fines de este
aflo. Sin embargo, Uco-
vich indicé que atin no se

BLOOMBERG

INTEGRAR. SEGUN EJECUTIVO DE MILPO, AUN NO SE HA ANALIZADO UNA FUSION CON ATACOCHA.

habian evaluado nuevas
fechas. “No sabemos con
qué velocidad iremos (en
ambos proyectos), pero
seguramente no (serd) tan
rapido como antes porque
compramos Atacocha. Te-
nemos que desarrollar eso
yhacerunareingenieriaen

estaempresa”, explico.
Milpoadquiri6el 69,75%
de Atacocha conlo cual se
convirtié en su operadory
principal accionista. El eje-
cutivo explico que tuvieron
que pagardeudasyrealizar
un aumento de capital, lo
que hizo que se prioricen

los esfuerzos en revalo-
rar esta mina ubicada en
Pasco . Al ser consultado
si Milpo evaluaba una po-
sible fusién con Atacocha,
Ucovich explicé que atin
no se ha analizado esta
posibilidad “Eso lo dird el
tiempo”, indicé. A
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AGRO :: PERUANOS PARTICIPAN

Crece demanda mundial
de cafés con sabor ético

Los productores de café
de la zona de San Ignacio
(Cajamarca) recibenunadi-
cional de US$20 por ven-
der un quintal de producto
orgénico, otros US$10 por
tener un sello de comercio

justo y otros US$7 por la
certificacién de Rainforest
Alliance (RA), comenta Ed-
mundo Gutiérrez, uno de
losagricultoresdelazona.
Segln el representante
de RA (programa financia-

do por USAID), Gerardo
Medina, los productos de-
nominados éticos comer-
cializan unos US$33.000
millones en el mundo. Y
ese crecimiento continda
eneltiempo, resalta.
Unadelasdemandasde
RAesuntratojustoalostra-
bajadores. Enelcasodel Pe-
10, este aflo se certificarian
25.000hectireasdecafé. A

POTENCIAL. CAFE PERUANO
ENCONTRO UN BUEN NICHO.

€L OBSERVADOR

Limitaciones al
desarrollo regional

LA LIMITADA DIVISION DEL TRABAJO Y LAS
BAJAS PRODUCTIVIDADES DE LAS REGIONES
IMPIDEN EL DESARROLLO CONVERGENTE
ENTRE LIMA'Y EL RESTO DEL PAIS

Pese a que el Pert, como pais, tiene mas de siete afios de
crecimiento econémico continuo, no todas las regiones han
crecido al mismo ritmo y muchas siguen estancadas, es decir,
el crecimiento regional no solo es desigual, sino que, ademas,
es divergente entre Lima, la costa centro y el norte con el resto
del pais. La desigualdad productiva es labase de la desigualdad
distributivay de lapobreza, y este problemano hasido encarado
demanerafrontal. La verdad es que no hay actitud masilusaque
esperar aque lamano invisible trabaje para generar desarrollo,
pues esta solo funciona para asignar recursos en el corto plazo.

Dos son los problemas de fondo que impiden que haya conver-
gencia en el desarrollo regional. El primero, la limitada division
social del trabajo entre departamentos, pues lamayor parte pro-
duce los mismos bienes y servicios, y por eso tienen poco que
venderse entre si. Por ejemplo, ¢ qué productos ayacuchanos
son consumidos en Tumbes o qué le vende Madre de Dios a
Junin? Pues muy poco. No hay un mercado nacional integrado
sino varios regionales relativamente autbnomos y pequefios. El
segundo, las bajas productividades, que no permiten mayor
competitividad de las regiones, lo que limita el comercio.

Paraafrontar estos problemas se necesitan politicas sectoriales
por regiones. El Estado deber hacer lo que no puede hacer el
mercado: debe generar regiones especializadas en algunos pro-
ductos, con altas productividades para vender dentroy fueradel
pais. Hay que definir metas por regiones, ahora que las metas
macroeconémicas ya estan consolidadas. Es lahora de pensar
enintervenciones mas focalizadas del Estado con instrumentos
como el crédito, el apoyo tecnoldgico, la infraestructura com-
ercial e informatica. Solo asi se podrian aprovechar las opor-
tunidades que abren los TLC. Delo contrario, ladivergenciay los
conflictos regionales seguiran latentes, pues no hay peor cosa
paraun pais que tener pocas regiones que progresan y muchas
que se estancan o atrasan.

El invitado de hoy es vicerrector académico de la Pontificia Universidad
Catolica del Pert. Su préxima columna serd publicada en cuatro semanas.
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- Desde 108m? a un paso del C.C. El Polo y Embajada Americana.

- 3 frentes de luz natural. Moderna arquitectura, funcional y eficiente.

- Edificio equipado con sistema de automatizacion integrado Honeywell
instalado por su representante en Pery, Controlmatic.

- mausejo@colliers.com.pe - www.colliers.com.pe
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