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ECONOMIA cee

PRESIDENTE GARCIA AFIRMA QUE SERA UN ‘WIN-WIN’

El Pert1 y la UE concluyeron
negociacion del TLC

Il Los parlamentos
del Perd, Colombia
y la UE deberan

ratificar el acuerdo

YOLANDA VACCARO
Corresponsal

MADRID. E] Pert, Colombia
y la Unién Europea (UE)
firmaron ayer en Madrid
ladeclaracion porlacual se
concluyen las negociacio-
nes del tratado de libre co-
mercio (TLC) multipartes
Peri-Colombia-UE. El texto
fue suscrito porlos cancille-
res del Pert, José Antonio
Garcia Belaunde, y de Co-
lombia, Jaime Bermudez,
asi como por el comisario
europeo de Comercio, el
belga Karel de Gucht.

La ceremonia se reali-
z6 en presencia de los pre-
sidentes peruanoy colom-
biano, Alan Garciay Alvaro
Uribe; de José Luis Rodri-
guez Zapatero, jefe del Go-
bierno Espafiol y presiden-
te semestral dela UE; de Jo-
sé Manuel Durao Barroso,
presidente de la Comisién
Europea; y Herman Van
Rompuy, presidente del
Consejo Europeo.

Para que el documento
pueda entrar en vigor, de-
be ahora completar su fase
de comprobacién juridicay
traducciénantesdeserapro-
bado por el Parlamento Eu-
ropeoylos congresos de Co-
lombia y el Pert. Mientras
dura este proceso seguird
en vigencia el Sistema de
Preferencias Generaliza-
das (SPG), mediante el cual
gran parte de productos an-
dinos ingresan ala UE con
arancel cero.

Segtinla Comisién Euro-
pea, el acuerdo ofrece nue-
vas perspectivas de acceso
a mercados para operado-
res econdmicos de ambas
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SELLO FINAL. Como parte de lacumbre ALC-UE, los funcionarios del Perly la UE suscribieron el documento negociado del TLC.

El99% de productos con O arancel

Elpresidente delaCamara
de ComerciodeLima, Car-
los Durand Chahud, desta-
cdqueconelacuerdoco-
mercial negociado, masdel
99% delas exportaciones
actualesalaUEentraranli-
bresdearancel.

Comentéqueunodelos
principales sectoresquese
beneficiaran sera el agrico-
la. Detallé que el afio pasa-
do 673 empresas peruanas
exportaron productos agri-
colasalaUE, poruntotalde
US$655 millones, yqueel
principal destino fue Paises
Bajos (35,27 %), seguido
por Espana (32,65%)y Rei-
no Unido (10,94%).

Por su parte, Guillermo
VegaAlvear, presidentede
PertiCamaras, explicé que
deltotal de las exportacio-
neshacialaUE, el 78% pro-
viene delinterior del pais, lo
cualgraficalatrascenden-
ciadeesteimportante blo-
que comercial paralasre-
giones. Enlos primeros me-
sesdelafio, losquelideran
elranking son Cajamarcay
Huancavelica.

Porello, el dirigenteem-
presarial manifesté que su
gremio apuesta por prepa-
raralos pequefios empre-
sarios delinterior del pais
paraquepuedanllegara
estemercado.

MAS DATOS

IlLaUE, formadapor27
estados, tiene 450 millo-
nes de consumidoresy
representaalrededor del
21% del PBImundial. Es
nuestro tercer destinode
exportaciones.

Il Seglinlaempresa Veri-
trade, Alemaniaes el pais
delaUE conelqueel Peru
tiene elmayorintercam-

bio comercial, el cual llegd
a25,6% (U$1,760)enel
2009.

IiLaUEeselprincipalin-
versionistaenel Peru. El
Gobiernoesperaqueello
seconsolidey se produzca
unasegundaoladeinver-
siones, estavez, anivelde
medianasy pequefiasem-
presaseuropeas.

partesy considera los dife-
rentes niveles de desarrollo
entre los paises implicados.
Igualmente, espera que los
otros paises se sumen al
acuerdo. Rafael Correa, pre-
sidente de Ecuador, anun-

ci6 que enjulio se reanuda-
ran las negociaciones con
laUE.

‘WIN-WIN’
En rueda de prensa, Alan
Garciasefialoqueestos TLC

son “acuerdos comerciales
integrales, no solo de inter-
cambio de bienes, sino que
incluyen aspectos laborales
para evitar la explotacién de
los trabajadores, cuestiones
medioambientales para pre-
servar nuestro mundoy de-
rechos humanos como con-
dicién basica para que pue-
dacumplirse eficazmenteel
acuerdo comercial”.

Ante una pregunta de El
Comercio sobre en qué me-
didael TLC favorecela crea-
cién del empleo, el manda-
tarioindicé: “Cuando se ha-
bladeacuerdos comerciales
siempre se piensa que va a
seruna pugna entre los pai-
ses que hacen un acuerdo
paraver quiénle colocamas
mercanciasal otroy, por con-
siguiente, quién pierde mas
empleos. Eso forma parte
de la vieja fisica newtonia-
nay politica. Los acuerdos
actuales son un ‘win-win’
(gana-gana)”. “El horizonte
decreacién demercadoyde
empleos beneficiaaambos
participantes en el acuerdo
yno como antiguamente se
crefa: sitevendomasati, ta
perdiste mas empleo. Noes
asi, todos estamos en condi-
ciones de ganar al mismo
tiempo”, afirmo.

Rodriguez Zapateroin-
dico queel TLC “vaa favore-
cerelincremento comercial
tanto dela UE como de Co-
lombiayel Pert1. Lasestima-
cionesqueexistenes queese
incrementodelacapacidady
delosflujoscomercialesvaa
serparecidoparaambas par-
tes, habraunequilibroquiza
con una ventaja mayor para
el Per1y Colombia. Puede
estar tranquilo el presiden-
te del Perti porque también
los productos espafioles
se ponen las pilas con este
acuerdo, especialmente el
ministro de Comercioylas
empresas”. [



